
Leçon 4

FINANCES
PARLONS

Fiche de planification du débat

Étape 1 – Introduction. Créez votre introduction en vous servant du tableau ci dessous et 
des ressources fournies pendant la leçon.

QUESTION RÉPONSE ET REMARQUES DE L’ÉQUIPE

Comment s’appelle votre 
style d’investissement?

En quelques mots, qu’est ce 
qui caractérise votre style?

Quel est l’objectif principal 
de votre style?

Pourquoi votre style est-il le 
meilleur choix?

Quels points clés 
aborderez-vous dans votre 
argumentation?
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Nom de l’équipe : 

Membres de l’équipe : 
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Étape 2 – Rédaction des arguments. À l’aide du tableau de comparaison des styles 
d’investissement, de la vidéo de Fidelity et des questions ci-dessous, trouvez trois 
arguments solides pour promouvoir votre style d’investissement. Voici quelques 
questions à considérer :
•	 Comment ce style permet-il d’atteindre des objectifs d’investissement?
•	 Qu’exige-t-il en termes de coûts?
•	 Quel niveau de risque et de gestion demande-t-il?
•	 À quel profil d’investissement ce style convient-il le mieux?

Trois arguments Exemple de la vidéo à l’appui
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Étape 3 – Préparation d’un contre-argument. À l’aide de vos ressources, préparez un 
contre-argument en trois points pour discréditer l’autre style. Demandez-vous :
•	 Quels défauts et quels risques l’autre style pourrait-il comporter?
•	 L’approche de l’autre style est-elle trop coûteuse, risquée ou passive?
•	 Votre style offre-t-il une solution plus judicieuse, flexible ou économique?
•	 Les affirmations de l’autre équipe sont-elles réalistes pour un investisseur moyen?

Inconvénients de l’autre style
Quel est le point fort de votre style qui le rend 

préférable aux deux autres styles?
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Étape 4 – Affectation des rôles des membres de l’équipe. Assurez-vous que tous les 
membres de l’équipe prennent part au débat de manière équitable et répartissez 
les rôles.

MEMBRE DE L’ÉQUIPE ORATEUR/ORATRICE

Introduction

Argument 1

Argument 2

Argument 3

Contre-argument 1

Contre-argument 2

Contre-argument 3
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